Speech

Opening van Workshop “Ondernemen en investeren op Curaçao” door de Gevolmachtigde Minister van de Nederlandse Antillen, de heer Marcel van der Plank

Kamer van Koophandel Rotterdam, 24 november 2009

15.30 – 15.40 uur

Bon tardi, bon bini,

 Welkom allen bij deze workshop “Ondernemen en investeren op Curaçao”.

Vanmiddag zullen een aantal sprekers van SPOC en Intent u uitvoerig informeren over de ondernemers- en investeringsmogelijkheden op Curaçao. Zowel het SPOC als het Intent programma worden door de Dienst Economische Zaken van Curaçao als zeer positieve bijdragen gezien voor de economische ontwikkeling van het eiland. 
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Het SPOC-project draagt bij aan de beleidsdoelen en uitgangspunten van het Eilandsbestuur, te weten versterking van de structuur van de Curaçaose economie, versterking van de concurrentiepositie van het MKB en verbetering van de werkgelegenheid.


Van mijn kant wil ik u dan ook namens de Antilliaanse overheid danken voor uw interesse in deze workshop, en wil ik u een zeer vruchtbare middag toewensen, waarin u de kans krijgt om meer te leren over het ondernemen en investeren op Curaçao. Voordat ik Gevolmachtigde Minister werd, was ik 30 jaar lang notaris op Curaçao. Ik heb daarom affiniteit met het onderwerp van vandaag en kan misschien tijdens het programma ook vragen van uw kant beantwoorden.

Om u enthousiast te maken voor het ondernemen op Curaçao, wil ik u in het kort iets uitleggen over het ondernemersklimaat van ons prachtige eiland.

Introductie

Als eerste moet ik u heel eventjes waarschuwen: Veel ondernemers beginnen te lichtzinnig aan hun Caribische avontuur. Men begint meteen, zonder het land te verkennen en de cultuur te proeven. Curaçao is een smeltkroes van Zuid-Amerikaanse, Amerikaanse, Caribische en Europese culturen. Mijn advies is om eerst eens naar Curaçao toe te gaan, dan begrijp je veel meer van het leven daar. Als je in Nederland een goed bedrijf hebt, wil dat niet zeggen dat je dat daar ook lukt."

Dit neemt natuurlijk niet weg dat er volop kansen zijn. "In Nederland is het belangrijk dat je concept perfect op orde is, anders red je het niet. Maar de uitvoering is gemakkelijk, want je schakelt bedrijven in die het werk voor je doen. Op Curaçao hoeft je idee niet perfect te zijn, maar is de uitvoering juist veel belangrijker. Op Curaçao leeft men anders dan in Nederland. Er wordt meer geimproviseerd, vriendschapsbanden zijn heel belangrijk. Zaken nemen meer tijd in beslag. Daardoor kost het veel meer energie om je plannen op lange termijn te realiseren. Ook het vinden van gemotiveerd personeel kan een uitdaging zijn."

Curaçao; voldoende perspectief voor vernieuwende ideeën!

Het klimaat voor startende ondernemers op Curaçao is gunstig. De economie trekt aan. Vanuit de overheid wordt veel belang gehecht aan het creëren van werkgelegenheid en economische bedrijvigheid. De afgelopen jaren zijn diverse initiatieven ontplooid om mensen te stimuleren een eigen bedrijf op te zetten. Dit heeft geleid tot verschillende faciliteiten voor ondernemers waar in deze workshop nader op zal worden ingegaan. 

De MKB sector op Curaçao biedt nog voldoende ruimte voor bedrijven die vernieuwende ideeën nastreven. Van belang is dat starters er in slagen zich te onderscheiden van bestaande bedrijven. Niche bedrijven belangrijk.

Curacao heeft op dit moment met name interesse in bedrijven die werkgelegenheid geven aan de lokale bevolking en deviezen genereren. Hierbij kan gedacht worden aan schone industrie, activiteiten op het gebied van toerisme, internationale handel en informatie-technologie. Curaçao wil een duurzame economische groei bewerkstelligen middels verdere uitbouw met Nederlandse partners van haven/logistiek, toerisme/recreatie, congres-, onderwijs- & researchactiviteiten. Daarnaast een verdere modernisering van de financiële dienstverlening. 
Ondernemers moeten zich goed op de hoogte stellen van de vereisten voor het verkrijgen van een vestigingsvergunning voor hun bedrijf. Voorheen werden deze door de notariskantoren aangevraagd, nu moet men het zelf doen of via een bureau dat daarin is gespecialiseerd.

Relatie met regio:

 De Verenigde Staten zijn de grootste handelspartner van Curaçao. Venezuela is de grootste buur en is belangrijk vanwege de Isla raffinaderij op Curaçao. Binnen de regio zijn landen als Jamaica, Trinidad entc. belangrijk voor de handel in de Economische Zones. De verbindingen binnen de regio zijn echter niet altijd optimaal en kunnen beter. De Antillen hebben de status van waarnemend lid (observer) van de Caricom. We kunnen als Nederlandse Antillen geen lid worden van de CARICOM. Lidmaatschap van de CARICOM staat alleen open voor onafhankelijke landen. Als Nederlandse Antillen hebben we ervoor gekozen om binnen het Koninkrijk der Nederlanden te blijven. Wat Curaçao nu wil is dat zij een geassocieerd lid wordt van de CARICOM. Als geassocieerd lid kun je overgaan tot functionele samenwerking met de landen van de CARICOM, bijvoorbeeld op het gebied van belastingen. 

Zoals reeds gezegd

Het eilandgebied Curaçao heeft als één van de speerpunten van haar toekomstbeleid het versterken van de economische kracht van het eiland en daarmee het bevorderen van de werkgelegenheid op Curaçao. Daarin kunt u als ondernemer een belangrijke rol spelen.

Ik spreek dan ook nogmaals mijn wens uit dat u vanmiddag geïnspireerd zult raken om iets te beginnen op Curaçao, of indien u reeds bent begonnen met ondernemen op Curaçao, u hier vanmiddag uw ervaringen wilt delen met nieuwe ondernemers!

Dank voor uw aandacht

Einde

